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zusammenbringen

Welove-Netzwerk bundelt die Starken von Unternehmen in einer ,Community”

inen familidren, partnerschaftlichen Austausch,

der zum Kennenlernen einlddt und den Aufbau

von lokalen Geschéftsbeziehungen foérdert -
dieses Ziel verfolgt das Kélner Welove-Netzwerk, das
derzeit liber 130 Unternehmen in der Domstadt eng-
maschig miteinander verbindet.

Lunternehmen partnerschaftlich zu verbinden
und dadurch die jeweiligen Stirken biindeln - das ist
die Stirke unseres Netzwerkes, in dem ausschlief3-
lich Menschen auf der lokalen Entscheiderebene zu-
sammenkommen®, erkldrt Welove-Geschéftsfiihrer
Marcus Willkommen. ,Verbindungen schaden nur
dem, der sie nicht hat. Deswegen bringen wir die Fra-
gestellungen eines unserer Netzwerk-Unternehmen
mit den Losungen eines anderen Mitglieds zusammen und
schaffen damit eine Austauschplattform.”

In lockerer und ungezwungener Atmosphére sorgt das
Welove-Netzwerk dafiir, dass sich die Unternehmerinnen und
Unternehmer kennenlernen — ,,und zwar bei exklusiven Partner-
veranstaltungen, die Netzwerken, Aktivitdten und Freude mit-
einander verbinden®, sagt Willkommen. Ziel ist, untereinander
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»Verbindungen
schaden nur dem,
der sie nicht hat.«

Marcus Willkommen

neue Geschiftskontakte zu kniipfen, sich persénlich
kennenzulernen und die Lésungen von Partnerunter-
nehmen fiir die eigene Firmenstruktur zu nutzen. Es
diirfte selten leichter gewesen sein, mit potenziellen
Geschéftspartnern in angenehmer Atmosphire in
Kontakt zu treten. Da bekommt der (nicht nur) kol-
sche Grundsatz ,mer kenne uns, mer helfe uns“ eine
neue Dimension.

»Entscheidend ist dabei immer der persdnliche
Kontakt. Wir starten keine Massenveranstaltungen,
sondern heben kleinere Events von rund 100 Perso-
nen und exklusive Business-Dinner von maximal
vier Partnern aus der Taufe. So gewéhrleisten wir ein
hochstmogliches Maf des Kennenlernens im priva-
ten Umfeld®, sagt Projektmanagerin Claudia Eisert.

Im vergangenen Jahr hat das Netzwerk insgesamt 13 Partner-
events durchgefiihrt - ,viele tolle Abende, die uns in guter Er-
innerung bleiben®, so Marcus Willkommen. Hinzu kamen eine
Vielzahl erfolgreicher Business-Lunches und die neue Welcome-
Tour. ,,Das alles macht uns Freude auf alle Veranstaltungen und
Netzwerktreffen, die in diesem Jahr folgen.”

BeiPartnerevents konnen die Mitglieder neue Geschiftskon-
takte aufbauen und in sympathischer Atmosphére Kontakte
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Das bietet Welove-Netzwerk seinen Partnerunternehmen:

Exklusive Partnerevents - In
entspannter und sympathischer
Atmosphare Geschaftsfuhrer verschiedener
Unternehmen kennenlernen, ist Bestandtell
der exklusiven Partnerevents des Welove-
Netzwerks. Die Veranstaltungen sind
abwechslungsreich und fur ihre gute
Stimmung bekannt. Hier ist die Gelegenheit
zur personlichen Kontaktaufnahme.

Dinner-for-4 — Welove verbindet

die Partner aktiv miteinander, um den
geschaftlichen Austausch zu fordern und das
Kennenlernen zu vereinfachen. Innerhalb
eines ,Dinner-for-4" sind vier Partner zu
einem Business-Dinner eingeladen. Das

ist eine erstklassige Moglichkeit, sich

mit Wunschpartnern in ungezwungener
Atmosphare zu vernetzen.

Welcome-Tour - Neue
Netzwerkmitglieder lernen sich bei der
exklusiven Welcome-Tour kennen. Nach
einem ,Get-together" bei Fahrzeugpartner
Procar Automobile geht es zur Motorworld
Koln-Rheinland, wo sich die Partner bei
einer FUhrung und einem anschlieRenden
gemutlichen Essen ,beschnuppern” konnen.
So wird jeder neue Teilnehmer optimal ins
Netzwerk integriert.

Logo-Integration - Das
Unternehmenslogo wird auf der Welove-
Netzwerk-Webseite integriert. Damit
wird das jeweilige Unternehmen in einem
professionellen Umfeld als Partner des
Netzwerks ausgewiesen.

Partnervorstellung auf der
Webseite - Das Unternehmen wird mit
Texten, Bildern und Kontaktdaten inklusive
Verlinkungen zur eigenen Homepage
dargestellt. So ergibt sich ein perfekter
Auftritt, um sich sowohl im Netzwerk als
auch daruber hinaus als Anbieter in der
jeweiligen Branche zu prasentieren.

PARTNEREVENTS
WELCOME-TOUREN
BUSINESS-LUNCHES
BUSINESS-DINNER

Partnervorstellung iiber

Facebook - Jedes Partnerunternehmen
erhdlt einen individuellen Facebook-
Beitrag, in dem es als neues Mitglied im
Netzwerk vorgestellt wird. Der Beitrag
wird mit zusatzlichem Budget beworben,
um die Reichweite zu vergroRern und
neben den Partnern auch das erweiterte
Netzwerk zu erreichen. ,Punktgenaue
Wirkung ohne Streuverluste”, urteilt
Projektmanagerin Claudia Eisert Uber die
Vorteile.

Integration in den Newsletter -
Das neue Partnerunternehmen erhalt
eine Vorstellung innerhalb des Welove-
Newsletters. Damit werden alle Partner
Uber den ,Neuankommling” im Netzwerk
informiert.

Online-Partnerbook - Hier finden
sich alle Partner auf einen Blick:

Jedes Unternehmen ist im Online-
Partnerbook vertreten, sodass jeder die
von ihm gesuchten Leistungen schnell
finden kann.

Weitere Social-Media-Kampagnen
und Sondernewsletter sind als
Zusatzangebote uUber die Mitgliedschaft
hinaus ebenfalls méglich. ,Damit halten wir
weitere Moglichkeiten bereit, dass unsere
Partner ihre Botschaften an verschiedene
Zielgruppen aussenden konnen”,
restimiert Welove-Geschaftsfuhrer
Marcus Willkommen. Die ausgebildeten
Social-Media-Experten von Welove
beraten die Partnerunternehmen und
kreieren Kampagnen, die Uber die lokalen
Community-Seiten auf Facebook und
Instagram Welove ausgesendet werden.
Diese wiederum haben aufgrund des nicht
ausschlielich werblichen Contents eine
gute Authentizitat und erfreuen sich einer
hohen Glaubwadrdigkeit.

PARTNERVORSTELLUNGEN

NEWSLETTER
SOCIAL MEDIA
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die Bandbreite der Welove-Veranstaltungen.

kniipfen. Bei einem ,,Dinner-for-4 lassen sich die Kontakte
dann vertiefen — ,im Idealfall bis zum Handschlaggeschéaft®,
ergdnzt Marcus Willkommen. Viermal im Jahr gibt es dariiber

hinaus eine sogenannte ,Welcome-Tour". Neue
Mitglieder werden eingeladen, sich untereinan-
der kennenzulernen, Barrieren zu iiberwinden
und sich neu zu vernetzen. Da werden Kontakte
geknilpft, Partnerschaften gestartet und sogar
Freundschaften begonnen.

Sympathisch ist diese Herangehensweise aufjeden Fall - und
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wEchte Beziehungen baut

man deutlich besser auf,

wenn man sich personlich
kennengelernt hat.«

mmenbringen

Echte Beziehungen baut man deutlich besser auf, wenn man
sich personlich kennengelernt hat“, weifyd Welove-Chef Will-
kommen. Zu Abonnenten, Followern und Mail-Kontakten fligt

Welove die persénliche Komponente hinzu. Und
weil das Welove-Team aufgrund langjihriger
Berufserfahrungen in der Betreuung gewerbli-
cher Kunden die Sorgen und Problemstellungen
von Unternehmern kennt, kann es bestmoglich
agieren. ,Bedarfsanalysen gehoren fiir uns zur

Tagesordnung®, so Willkommen. Und so fordert Welove gezielt
lohnenswerte Austauschbeziehungen der Mitgliedsunterneh-

erfolgreich ist sie erst recht. Bei einem gemeinsamen Kochabend,
bei einem Fuf3ballspiel in einem Bundesligastadion, beim Eisho-
ckey-Match der Kolner Haie, einer italienischen Nacht, einer E-
Bike-Tour, einem Golfturnier, einem Ausflug in die Kletterfabrik
oder zum Kolner Jump-House — das Welove-Team kiimmert sich
stets darum, schone und spannende Augenblicke zu schaffen, in
denensich die Mitglieder in lockerer Atmosphére kennenlernen.

,Heutzutage sind viele Unternehmer zwar miteinander ver-
netzt — aber oft besteht das nur in digitaler Hinsicht. Wir set-

zen den digitalen Gedanken um in eine persdnliche Realitéit.
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men innerhalb des Netzwerks.

#welove | Ein Konzept der

BNC Business Network Company GmbH
Im Mediapark 8 | 50670 Koln

Telefon (02 21) 5540 50 50

E-Mail: info@welove-netzwerk.de
www.welove-netzwerk.de
www.facebook.com/welovenetzwerk.de
www.instagram.com/welovenetzwerk.de

Erfolgreiches Netzwerken:
Abonnenten, Followern und
Mail-Kontakten fligt Welove die
personliche Komponente hinzu
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DAS SYMPATHISCHE NETZWERK

#WELOVE-NETZWERK

Das sympathische B2B-Netzwerk in Kaln

v Uber 120

Unternehmen

v ca. 20
Netzwerk-Events p.a.

v ca. 120 individuelle

Business-Lunches p.a.
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